
「メディアレーダー」および「トラミー」の成長率は30％を超える

事業内容は大きく3つに分類される。①広告業界のプラットフォーム「メ

ディアレーダー」、②クチコミマーケティングのプラットフォーム「トラミー」、

③インターネット広告代理店業務などのその他、である。

22年1～9月期の3事業売上高および構成比は、「メディアレーダー」298

百万円・47％、「トラミー」293百万円・46％、その他45百万円・7％である。

また主力の「メディアレーダー」および「トラミー」は30％を超える売上高

成長が続いている。
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多くの有名媒体・大企業にも利用されている「メディアレーダー」

メディアレーダーは広告・マーケティングに関するサービスの売り手（以

下、「媒体」という。）と買い手（以下、「広告主」という。）をつなぐBtoBプ

ラットフォーム。媒体にとっては、展示会への出展や、セミナーの開催、

お問合せ獲得などと同様に、BtoBマーケティングにおける見込み顧客情

報の獲得に位置づけられるサービスであり、TV局、ラジオ局、出版社、

WEBメディア、マーケティングサービスの提供会社などに利用されている。

Yahoo!JAPANやLINEといったインターネットメディアから、テレビ、新聞、

雑誌など多くの媒体の広告プランを検索できる。またこのサービスを利

用する広告主は大企業から中小企業まで幅広く、ソニー、日産自動車、

イオン、リクルート、サントリーといった大手企業も利用している。



広告主は効率的に費用を抑えて媒体を探すことができる

従来広告業界は二次代理店が間に入るため、マージンが多くなる傾向

にあった。これに対しメディアレーダーでは媒体と広告主が直接マッチン

グされるため、広告主は効率的に媒体を探し、また費用を抑えることが

できる。

広告主

広告代理店

二次代理店

媒体

媒体

従来の広告業界 メディアレーダー

広告主

リード提供の対価として媒体から報酬を得る

広告主は媒体についての資料ダウンロード、動画視聴、セミナー申し

込みをする際に、無料の会員登録が必要となり、登録された会員情報を

同社はリードとしてサービス提供元となる媒体社へ提供しており、同社は

このリード提供を対価として報酬を得る。媒体社は獲得したリードに対し

て営業活動が可能となるため、プッシュ型の営業をするよりも有利にす

すめることが可能となる。

同社は会員が媒体の資料ダウンロード、動画視聴、セミナー申し込み

をする際に、媒体社から報酬を得る。したがって資料ダウンロード数等と

この報酬単価を掛け合わせたものが同社の収入となる。資料ダウンロー

ド等の件数は、6.6万件（2019年）、9.3万件（2020年）、10.9万件（2021年）、

12.7万件（2022年計画）と高い伸びが続いている。単価については、これ

までは1件当たり2,000円としていたが、より高い費用を支払っても自社の

広告プランをメディアレーダーにおいて上位表示させたいという媒体の

ニーズがあり、昨年より媒体が単価を自由に設定できるようにした。この

結果単価平均は、2,000円（2020年）2,151円（2021年）2,644円（2022年計

画）と上昇傾向にある。
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クチコミマーケティングのプラットフォーム「トラミー」

トラミーはSNSを利用する20～40代の一般女性を中心とした約12万人

（2022年7月時点）の会員を保有する。クライアントの商品やサービスをト

ラミー会員が体験し、体験した会員自身が利用するSNS上でクチコミ・レ

ビューを公開（情報発信）するサービスであり、一連の業務をすべて同社

がディレクションすることで品質を確保している。また、会員が投稿した広

告物やアンケートデータはクライアントのHPや広告等に自由に掲載（二

次利用）可能としている。

主なクライアントは代理店を通した取引を中心にスキンケアやメイク

アップ、日用品、健康食品/サプリメントなどの女性が定期的に購入する

商品（消耗品）を取り扱う企業が中心となっており、トラミーを活用した広

告商品の他にSNS上で影響力が高いインフルエンサーの提供も行って

いる。

トラミーのビジネスモデル

トラミーの主要プランは「サンプルレビュー、会員の利用人数は200名

～」、「購入レビュー、会員の利用人数は150名～」を基本プランとしてお

り、多くの会員による商品体験・商品クチコミを基本プランとして提供して

いる。クライアントの商品等に合わせて実施人数や内容を調整している。

会員へは商品現品やトラミーポイントを謝礼として提供している。

トラミーにおける、同社の収入は案件数×案件単価となるが、案件数、

案件単価いずれも上昇傾向にある。案件数は426件（2019年）、515件

（2020年）、628件（2021年）、771件（2022年計画）、案件単価は378千円

（2019年）、398千円（2020年）、431千円（2021年）、463千円（2022年計

画）と推移している。
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中長期の業績見通し

メディアレーダーの会員数＝広告主等は約9.7万人おり、また媒体側の

資料登録数は約7,800件あり、広告業界において広告主と媒体をつなぐ

プラットフォームとして、唯一無二のポジションを確立している。一般消費

者が、飲食店を探すときに「食べログ」を用いるような存在である。

利便性の高いサービスであり、今後数年売上高は年率30％を超える

成長が続くことが期待されよう。利益に関しては、当面は成長に向け費

用も増加するため、売上高の成長と比較すると緩やかな成長となる可能

性もある。

業績推移 （百万円・％）
決算期 売上高 伸び率 経常利益 伸び率 純損益 伸び率

2018/12 325 － 64 － ▲ 65 －
2019/12 360 10.7% 104 63.0% 43 －
2020/12 455 26.5% 121 16.2% 78 80.7%
2021/12 605 32.8% 75 -37.7% 47 -39.3%

2022/12予 796 31.5% 144 90.7% 94 98.3%
2022/9 3Q 636 － 130 － 87 －

予想EPS／配当
単独：98.95円／0.00円
※予想EPSは上場時発行済株式数で試算
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